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Presupuestos soberanistas y
sociales para seducir ala CUP

El Governincluye una partida para el referéndum y asegura que los recortes “son historia”. La inversion
en obra publica se recuperay laATC es la entidad publica cuya asignacion subira mas en 2017,

Mas gasto en politica social,
un incremento del empleo
publico y una subida de la
presion fiscal. Son algunas de
las bazas que incluye el pro-
yecto de Presupuestos para
2017 que ayer presento en el
Parlament el vicepresident
de la Generalitat y conseller
de Economia i Hisenda,
Oriol Junqueras. El gasto en
obra publica alcanzara los ni-
veles de 2013, pero atin muy
lejos del récord historico de
2009. La entidad publica cu-
ya asignacion presupuestaria
subira mas sera la Agéncia
Tributaria de Catalunya
(ATC).pP56

Las subidas
impositivas hechas
desde 2012
implicaran recaudar
1.281 millones mas

Los métodos de
pago diferido en
infraestructuras
generan una carga
de 1.032 millones

Elena Ramén

El vicepresident Oriol Junqueras entrega las cuentas a la presidenta del Parlament, Carme Forcadell.

‘Start up’ Los dueiios de Grifols lideran una ronda de tres millones en Hemav .

Tercat refinancia deuda y pide
rebajar las tarifas portuarias

Tercat, la concesionaria de la
Terminal Best del Puerto de
Barcelona, ha refinanciado
una deuda de 280 millones y
ha cerrado el uiltimo ejercicio
fiscal con un recorte del be-
neficio del 33,9%. Laempresa
pide acelerar los accesos fe-
rroviarios y rebajar las tarifas
paraganar competitividad. p3

M La concesionaria de la Terminal Best gané
un 33,9% menos en 2015 e ingreso6 8745
millones, con un alza del 4,5%

M La filial del grupo chino Hutchison
reclama que se aceleren los accesos
ferroviarios, que no culminaran hasta 2018

Las gruas de la Terminal Best, en el Puerto de Barcelona.

Los empresarios reclaman su papel en Barcelona

El sector privado de Barcelona se conjuré ayer en el marco del Il Summit Barcelona
Oberta para recuperar su capacidad de influencia en la gestion de la ciudad.
Empresarios de las principales ramas de actividad expresaron su desconcierto con la
falta de comunicacion con el equipo de la alcaldesa Ada Colau. P4

MareNostrum
multiplica potencia

Nuevo superordenador para
el Barcelona Supercompu-
ting Center-Centro Nacional
de Computacién (BSC-CNS).
El complejo, que dirige Ma-
teo Valero, ha invertido 30
millones de euros en la adqui-
sicion del nuevo supercom-
putador MareNostrum 4,
que tendra una potencia
equivalente a 140.000 orde-
nadores personales juntos y
podra hacer 13.677 billones
de operaciones por segundo.
La tecnoldgica IBM se ha ad-
judicado la gestion del nuevo
supercomputador, que inte-
grara en una misma maquina
tecnologias propias de Intel,
Fujitsuy Lenovo. P7

lena Ramon

Mateo Valero, director del
BSC-CNS de Barcelona.



MareNostrum

multiplica
por doce
su potencia

TECNOLOGIA/ E| centro de computacion
de Barcelona ha invertido 30 millones.

Expansién. Barcelona

El Barcelona Supercompu-
ting Center-Centro Nacional
de Computacién (BSC-CNS)
ha invertido 30 millones de
euros en lacompra de un nue-
vo supercomputador Mare-
Nostrum. Este dispositivo se-
ra hasta doce veces mas po-
tente que el actual y podra ha-
cer 13.677 billones de opera-
ciones por segundo.

El director del BSC-CNS,
Mateo Valero, ha asegurado
que el proximo mes de di-
ciembre comenzara la insta-
lacién, aunque el nuevo su-
percomputador no estara
completamente operativo
hasta el proximo mes de ju-

nio. Con una potencia equiva-
lente a 140.000 ordenadores
personales juntos, MareNos-
trum 4 sera el segundo super-
computador mas potente de
Europa, informa Efe.

Consumo energético

Aunque la potencia del nue-
vo MareNostrum sera doce
veces mayor que la de su an-
tecesor, su consumo energe-
tico s6lo aumentara un 30%

IBM

y pasara a ser de 1,3 megava-
tios al aflo.

El nuevo supercomputa-
dor hasido adjudicado aIBM,
que integrara en una misma
maquina tecnologias propias
de Lenovo, Intel y Fujitsu. La
nueva maquina contara con
dos partes diferenciadas: el
bloque de propdsito general
estara fabricado por Lenovo y
tendra 48 racks, con mas de
3.400 nodos equipados con

MareNostrum 4
podra hacer
13.677 billones
de operaciones
por segundo

Adjudicado a IBM,
contara con
tecnologias propias
de Lenovo, Intel

y Fujitsu

Superordenador MareNostrum, en la antigua capilla de la UPC.

chips Intel Xe6n y una me-
moria central de 390 tera-
bytes. Por otro lado, habra un
segundo bloque que estara
formado por tres tecnologias
diferentes integradas, que se
iran incorporando a medida
que estén disponibles a las
que actualmente se estan de-
sarrollando en Estados Uni-
dosy Japon.

MareNostrum 4 se instala-
ra en la antigua capilla de la
Torre Girona, en el campus
de la Universitat Politecnica
de Catalunya (UPC), y permi-
tird llevar a cabo investigacio-
nes mas complejas en menos
tiempo, asi como abrir el ac-
ceso amas investigadores.
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Elias y Rubiralta
se disputaran el
rectorado de la UB

Expansién. Barcelona

El catedratico de Matemati-
cas Joan Elias y el de Quimica
Organica Marius Rubiralta se
disputaran el rectorado de la
Universitat de Barcelona
(UB) manana, jueves, en se-
gunda vuelta, tras haber sido
los dos candidatos mas vota-
das en la primera votacion ce-
lebrada el pasado lunes con
un 26,03% y un 25,78% de los
votos, respectivamente.

En la segunda vuelta, se
proclamara rector de la UB el
candidato que consiga la ma-
yoria simple, informa Europa
Press.

Baja participacion

Estaban llamados a las urnas
en las 18 mesas electorales
instaladas en los diferentes
centros de la UB un total de
62.998 personas, de las cuales
solo votaron el16,1%.

Se llego al final del dia con
10.141 votos, de los cuales
9.789 fueron destinados a
candidatos, 186 votos fueron
en blanco y 166, votos nulos.

En las primeras
votaciones
celebradas el lunes,
solo acudio a votar
el 16,1% del censo

El voto es ponderado segiin
los porcentajes fijados en los
estatutos de laUB.

El catedratico de Metodo-
logia de las Ciencias del Com-
portamiento Joan Guardia
consiguié un 25,65% de los
votos y se quedo a las puertas
de la segunda vuelta de vota-
ciones.

Los otros cuatro aspirantes
arector que han quedado fue-
rade lasegundavuelta tras las
primeras votaciones han sido
el catedratico de Etica Nor-
bert Bilbeny, que consiguio el
6,13% de los votos, el de Bio-
quimica Rafael Franco, con
un 1,36%, el de Farmacia Cli-
nicay Farmacoterapia Eduar-
do L. Marifio, con un 1,26%, y
el de Derecho Procesal David
Vallespin, con un porcentaje
conseguido del 13,8%.

PUBLIRREPORTAJE

Entrevista con ENRIC ENRECH, PRESIDENTE DEL COLEGIO OFICIAL DE AGENTES COMERCIALES DE BARCELONA

“TODAS LAS EMPRESAS NECESITAN
AGENTES COMERCIALES”

La de comercial es una profesion con futuro, es una de las mis demandadas. De hecho, cualquier
persona se puede dedicar, siempre y cuando tenga la preparaciéon adecuada. Este es uno de los obje-
tivos del Colegio Oficial de Agentes Comerciales de Barcelona, que este afio celebra sus 90 afios de
historia y cuya misién es proteger y representar los intereses de los colegiados. Como nos explica su
presidente, Enric Enrech, la figura del agente comercial ya no es como hace unos afios, la especia-
lizacién y la profesionalidad del agente ha evolucionado al ritmo de la sociedad y de las empresas.

Escuela Superior

de Ventas

El Colegio Oficial de Agentes Co-
merciales de Barcelona cuenta
con un centro formativo, la Escuela
Superior de Ventas (ESVEN), que
imparte mas de 1.600 horas forma-
tivas al afio y ofrece formacion con-
tinua a los colegiados: desde cap-
sulas mensuales gratuitas, hasta
cursos onliney una titulacién oficial
del Curso de Agente Comercial con
acreditacién de la Universitat Ober-
ta de Catalunya (UOC). La Escuela
estéd especializada en formacién

-¢Qué beneficios se ofrecen

alos colegiados?

Desde el Colegio organizamos
networking y potenciamos los
contactos profesionales, los co-
legiados tienen acceso gratuito
a ferias, informacion y activida-
des especificas para impulsar las
ventas de cada sector, formacion
subvencionada para autonomos,
ayudas econdmicas y asesora-
miento en internacionalizacion;
ademas de servicios profesionales
y ventajas. Pero uno de los puntos
fuertes del Colegio son las ofer-
tas de trabajo que agrupa en su
portal exclusivo para colegiados:
www.comercial-jobs.com.

-;Qué entendemos por

“agente comercial”?

El perfil de agente comercial ha
evolucionado mucho en todos es-
tos afios. Hace tiempo que dejo de
ser el de un personaje agresivo que

intentaba vender sin escuchar las
necesidades del cliente. Actual-
mente es un asesor de mercado
que conoce asu cliente, el produc-
to, la competenciay el mercado.

Es una profesion apasionante que
permite la autogestion del tiem-
poy tener un sueldo y comisiones
bastante atractivas.

-;Cuales sonlos secretosylas
claves para ser un agente co-
mercial y cual es suimportancia
dentro de unaempresa?

El buen comercial de hoy en dia
debe estar implicado al 100% con
los objetivos de la empresa. Sobre
todo debe tener constancia en su
trabajo y ser un buen conocedor del
mercado en el que actia. También
le debe gustar lo que hace, vivir la
profesion; pero sobre todo es im-
portante tener educacion y ética.

-iTodas las empresas necesitan
agentes comerciales?
Sin duda. El objetivo de cualquier
empresa es aumentar facturacion
y los agentes comerciales contri-
buimos a hacerlo, somos la pieza
clave porque aportamos el compo-
nente humano que puede llegar a
determinar el éxito o el fracaso de
un producto o servicio que irrum-
peenelmercado.

Las empresas cada vez son mas

comercial y marketing, se orienta al
reciclaje profesional y a la insercion
laboral de técnicos cualificados del
mundo de las ventas. A excepcién
de algunas lineas especificas, el
Colegio ha enfocado desde sus ini-
cios el ESVEN para que esta forma-
cién sea totalmente subvencionada
y gratuita para los colegiados.

conscientes de lanecesidad de me-
jora de su equipo de ventas para
afrontary adaptarse alos cambios
de mercado. Es muy importante
contar con un supervisor del equi-
po de ventas que controle y evalte

objetivos y re-

sultados anali-
zandoy evolu-
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cionando con-
www.coach.com - Twitter: @coacbcn

juntamente el
plan de ventas
siesnecesario.
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