
A moltes persones els 
passa que tenen una 
feina que està allu-
nyada de les seves afi-
cions o habilitats, del 

que de veritat els agrada o al que en 
realitat els hauria agradat dedicar-
se per guanyar-se la vida. D’aprofi-
tar aquest potencial va Heygo (htt-
ps://www.heygo.com/es), una plata-
forma proveïdora de serveis de tota 
classe pròxims a l’usuari.
 És una mena de quid pro quo de 
l’era digital de la qual poden treu-
re partit aquells que busquen un 
servei, a través d’obtenir el que més 
s’ajusta al que persegueixen; i els 
que tenen la capacitat o l’habilitat 

Dedica’t al que t’agrada
Heygo, plataforma que va començar a operar el gener passat i es consolida com a proveïdora de 
serveis aprofitant les habilitats que cadascú té, preveu entrar en dos països més a finals d’aquest any

d’oferir-ho a canvi d’una determi-
nada remuneració. També es podria 
comparar amb una versió moderna 
i amb més capacitat de difusió gràci-
es a les noves tecnologies del tradici-
onal anunci enganxat a les parets o 
als fanals.
 El lema de la companyia podria 
ser «dedica’t al que t’agrada i treu-
ne profit», explica Nicolás Espino-
sa, el creador de l’empresa i conse-
ller delegat, juntament amb Airà 
Prat (director de producte) i Claudio 
Umaña (director tènic). Tenen la seu 
a Esade Creápolis, on treballen una 
quinzena de persones amb perspec-
tives de créixer més. El projecte fun-
ciona i l’objectiu és començar a dur 
a terme proves tant a Itàlia com a 
Alemanya una vegada passat l’es-
tiu, aquesta mateixa tardor; amb la 
vista posada a França com a pròxim 

pas, assegura el fundador de l’em-
presa.
 Espinosa porta això d’empren-
dre a les venes. Recorda que van des-
tinar uns 80.000 euros a un projecte 
que es podria comparar amb el que 
avui és Periscope, l’app que permet 
retransmetre vídeo en directe. Pot-
ser no era el moment o es van avan-
çar massa a la demanda, però el cert 
és que ho van haver de deixar i van 
perdre els diners, però no pas les ga-
nes d’emprendre.
 I Heygo n’és un exemple, amb la 
idea de «monetitzar el coneixement 
i les habilitats que té cadascú», ex-
plica Espinosa. Explica amb un algo-
ritme, assegura, que situa per sobre 
els serveis que més s’ajusten a qui 
els busca.
 L’aposta és la innovació, i per ai-
xò revisen de forma constant l’app 

En la plataforma, 
l’objectiu és 
«monetitzar  
el coneixement  
i les habilitats  
que té cadascú»
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«per aportar valor a l’usuari, tant 
al que ofereix un servei com al que 
el busca». En l’actualitat ja compta 
amb més de 400.000 usuaris regis-
trats i es porten a terme entre 1.500 
i 2.000 transaccions a la setmana i 
té unes 22.000 visites diàries a l’app. 
En el període des que es va posar a 
disposició s’hi han incorporat un 
total de 120.000 serveis. Però són xi-
fres que dia rere dia queden obsole-
tes perquè no paren de créixer.
 També categoritzen i fan llistes 
dels serveis més sol·licitats, com és el 
cas de cuidador a Madrid i Barcelona 
o professors a les dues ciutats. Heygo 
agrupa l’oferta en reparacions, pro-
fessors, transports, benestar i salut, 
entreteniment, llar, mascotes, cui-
dadors, esport i un calaix de sastre 
sota l’epígraf «altres».
 L’objectiu d’Heygo és «donar sor-
tida al valor intangible» que hi ha 
en cada persona. «Tothom té una ha-
bilitat a la qual pot dedicar temps i 
treure’n profit», insisteixen .
 Alguns dels serveis que s’oferei-
xen han sorprès fins i tot els promo-
tors de la plataforma. És el cas de les 
persones que diuen que són capaces 
de domesticar eriçons, els que escri-
uen una cançó per a una persona en 
concret o per a un moment clau de 
la vida d’un individu, o els que pres-
ten serveis d’entrenament de la veu 
per alliberar tensions o relaxen les 
persones amb sessions de pessigolle-
teràpia.
 També ressalten el talent que 
s’ha sumat a Heygo. Des de la Cris-
tina, especialista en natació sincro-
nitzada, membre de la selecció abso-
luta durant vuit anys, tres vegades 
medallista mundial i quatre euro-
pea; la Gemma, professora de mú-
sica formada a la Royal Academy of 
Music de Londres; el Gustavo, un en-
trenador personal que ha sigut qua-
tre vegades olímpic o el Jorge, un pi-
lot d’avionetes, que ofereix la possi-
bilitat de captar imatges aèries, tant 
de vídeo com de fotografia.
 El principi bàsic és que l’app  si-
gui gratuïta. És a dir, Heygo no es 
queda una part del que es negocia 
entre particulars com a preu de la 
prestació del servei. L’objectiu és re-
córrer més endavant als anuncis pa-
trocinats, a l’estil de Google.
 Un dels aspectes a tenir en comp-
te per part d’aquells que ofereixen 
els serveis són les valoracions i opi-
nions dels usuaris, que ajuden a te-
nir una posició i una visibilitat més 
favorables. H

Els centres d’investigació catalans 
han rebut 43,5 milions d’euros del 
programa Horitzó 2020 per finançar 
projectes científics de l’àmbit de la 
salut entre el 2014 i el 2015. D’aques-
ta forma és l’autonomia que lidera 
la captació d’aquests recursos, per 
davant de Madrid (25,6 milions) i el 
País Valencià (8,2). Segons la Genera-
litat, «les xifres demostren un clar li-
deratge de Catalunya en la investiga-
ció en salut».

Recursos de la UE per a 
la investigació en salut

Espanya torna a perdre llocs en in-
novació. La UE ha publicat els resul-
tats del seu quadro europeu d’indi-
cadors d’innovació per a aquest any, 
i novament Espanya ocupa un lloc 
baix en la classificació dels 28 paï-
sos membres. Així, obté un 0,361 en 
l’índex sintètic d’innovació, ocupa 
la posició 20a, lluny del 0,521 en el 
qual es col·loca la mitjana de tots els 
països i a anys llum del 0,703 corres-
ponent a Suècia.

Espanya torna a perdre 
posicions en innovació

Nostrum Biodiscovery s’ha presen-
tat com el primer projecte empre-
sarial sorgit del Barcelona Super-
computing Center (BSC-CNS). La 
bioinformàtica per accelerar la pro-
ductivitat en el descobriment de 
fàrmacs i molècules té també com 
a accionista la Fundación Botín i el 
suport de l’Institut de Recerca Bio-
mèdica (IRB Barcelona), la Universi-
tat de Barcelona i la Institució Cata-
lana de Recerca (ICREA).

Neix Nostrum 
Biodiscovery

Catalunya va liderar l’any passat la 
creació de biotecnològiques, amb 
19 de les 52 que van néixer en el con-
junt d’Espanya. Les dades ratifiquen 
que el 2015 va ser un gran exercici, 
amb captació rècord de capital, com 
va avançar Biocat. Segons l’informe 
de la patronal espanyola del sector, 
Asebio, el País Basc, amb 11, va ser la 
segona comunitat amb més firmes 
noves; seguit per Andalusia i Galí-
cia, amb quatre cadascuna.

Catalunya, líder en 
noves biotecnològiques
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